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Estrategia de distribucion online para
recepcionistas de campings

Presencial / Aula virtual:

Capitulo 1: La transformacion de Recepcionista a Guest Experience comercial

Capitulo 2: Terminos y nociones esenciales de la distribucion

Capitulo 3: La distribucion Online en el Costumer Journey

Capitulo 4: CoOmo potenciar la venta directa

Capitulo S: Estrategias de desintermediacion

Capitulo 6: Rentabilidad de cada canal de distribucion

Capitulo 7: Estrategia de Upselling en Alojamientos en un camping

Capitulo 8: Escenario de coexistencia con las OTAs
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